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Noch vor der Gründung sollte der Unternehmensaufbau und -ausbau mitgedacht 

werden. Dabei geht es weniger darum langfristige Pläne zu entwerfen und einzu-

halten, als vielmehr schnell auf die sich ständig ändernden Bedingungen zu rea-

gieren. 

Ein wichtiger Punkt, der bei vielen Startups zu spät berücksichtigt wird, sind der 

Aufbau strategischer Partnerschaften als ein Erfolgsfaktor für Skalierung. Das ge-

lingt nur, wenn ich weiß, wer meine Kundengruppen und wie ich diese ansprechen 

muss. Schließlich ist die Investment Readiness ausschlaggebend für Anschub- und 

Folgefinanzierungen. 

 

Begrüßung & Moderation 
Dr. Annika Daun, Projektmanagerin pro Ruhrgebiet, Essen  

Julia Drobner, Projektmanagerin pro Ruhrgebiet, Essen 

 

Nutzenzentrierte Kundenkommunikation 

Rolf Fellmann – Vorstand bei Angel Engine e. V. 

Strategische Partnerschaften 

Benjamin Mewes – Okeanos GmbH 

 

Skalierung und Investment Readiness 

Berat Gider, Manager bei KPMG, Düsseldorf und Lecturer Business Planning & Venture Capital, 

Int. School of Management, Köln  

 

 

Termine & Next Steps KUER.NRW Businessplan Wettbewerb 2023 

 
 31.08.2023 Abgabe der Basis Businesspläne – Fragen? 

KUER.NRW Businessplan Wettbewerb 2023 
 

Qualifizierungsseminar 4 
Unternehmensaufbau 

 

Freitag, 18. August 2023, 10:00 – 12:00 Uhr  
Online via Zoom 

 


